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ungenutzte
Gegenstande

Gesamtwert

pro Haushalt:

3.223 €
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Erlebnis Umsatz
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Der neue
WEITTBEWERBER
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beim Denken zuschauen




Informationen, die nicht von einer
Emotion begleitet werden, sind wertlos.
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Context Is Queen



IDailyRushbo




e Das Bauchgefunhl
Ist die Intelligenz des
Unterbewusstseins!

Prof. Gerd Gigerenzer,
Max-Planck-Institut




INTUITION LOGIK

Implizit

Explizit
Schnell Langsam

Parallel Seriell

Automatisch Kontrolliert

Assoziativ

Regelbasiert

Emotional Flexibel
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DER SPICKZETTEL
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BrahmsstraBe 10 - 14193 Berlin. Germanmy
Tel: +49-(0)30 / 8 95 84-0 - Fax: +49-(0)30 / 8 95 84-8 00
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EMOTIONALE
ANSPRACHE




Wirmusegn $ppER
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WARUM BEZAHLT KEINER

MOBIL?



Beispiele, die kein Problem |os(t)en.

otto group

YAPITAL
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www.zukunftdeseinkaufens.d

LZUKUNFT DES
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+49.211.598 953 11
+49.160.947 059 75
frank.rehme@gmvteam.com
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